In den jahrelang wirtschaftlich vernach-

lassigten Talern Darjeelings tut sich was.
AuBer dem bekannten Darjeeling-Tee
sollen hier kiinftig Blumen, Pilze, Friichte
und Heilpflanzen angebaut werden.

Damit will man die Region vor Erosion
schiitzen, eine ldngerfristige Bewirt-
schaftung sichern sowie den Kleinbauern
aussichtsreiche Absatzmarkte schaffen.
Dierk Jensen und Fotograf MicHaer KOTTMEIER/
AGENDA haben sich umgesehen.

H inter dem Stall, direkt
unterhalb des Mist-
haufens, gedeiht Maila Bhu-
jels Garten: Bohnen, Wur-
zeln, Gurken und griine Salate
auf engstem Raum, umgeben
vom schiitzenden Reisigzaun.
Etwas tiefer am Hang befin-
den sich Mais- und Karda-
momfelder sowie eine kleine,
etwa ein Jahr alte Teekultur.
Von hier aus schweift der Blick
bis ins 50 Kilometer entfernt
liegende bengalische Tiefland.
Ein phantastisches Schau-

spiel, wenn im Juni der Mon-
sun beginnt: Riesige, von
Wasser bedeckte Reisflichen
spiegeln sich in der Uppig-grii-
nen Ebene.

Umdenken in der Region

Maila Bhujel und sein Sohn
Tokman sind Kleinbauern im
bergigen Distrikt Darjeeling,
am nordostlichen Rand des in-
dischen Subkontinents. Sie
bewirtschaften rund 2,5 Hek-
tar, nennen sechs Kiihe ihr ei-
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Distrikt Darjeeling im Nordosten Indiens. Von ihrem Garten aus kann
man bis in das 50 Kilometer entfernte bengalische Tiefland blicken.

gen. Zwar fiittern sie das
Milchvieh, eine hagere Kreu-
zung aus Jersey und einheimi-
schem Nepalrind, mit Mais
und Griinfutter, doch wird
insgesamt nur eine Tagesmen-
ge von 20 Litern gemolken.
Einige Liter werden fir den
Eigenbedarf - als Frischmilch
oder als Joghurt - bendtigt.
Der Rest gelangt auf den
néchstgroBeren "Markt in der
tiber 2.000 Meter hoch gele-
genen Stadt Ghum. Ein Liter
bringt magere sechs Rupien in

die haufig leere Familienkasse.

»Ich mochte langfristig auf
rund einem Hektar Tee an-
bauen. Schon nach den ersten
sechs Jahren kann ich beim
Verkauf der Blatter rund
4.000 Rupies verdienenc,
hofft Maila. Eine weitere
Marktfrucht ist der Karda-
mom, dessen Fruchtkapseln
an Zwischenhéandler verkauft
werden. Auch wenn die Preise
hierfiir »nicht schlecht sind«,
wie Bhujel meint, »bringt es
eigentlich zu wenig ein.« =)

21 EEineWelt 4/96



»Den Bauern bleibt nichts
anderes {ibrig, als weiter zu di-
versifizieren. Ansonsten ist
eine langfristig nachhaltige
Bewirtschaftung in dieser Re-
gion nicht moglich«, weill Ha-
reshi C. Mukhia, der als land~
wirtschaftlicher Berater die
rund 300 Bauern im Tukdah-
Tal im Umgang mit neuen
Kulturen unterweist. Als die-
jenigen Produkte, die einen
aussichtsreichen Absatz bie-
ten, favorisiert er neben Tee
Pilze, Blumen, Nutzholzer,
Maulbeerbiume fiir die Sei-
denproduktion und Heil-
pflanzen.

Langfristiger
Strukturwandel

Die Arbeit Mukhias, der
lange Jahre in der regionalen
Teeindustrie arbeitete, beruht
auf den bitteren Erfahrungen
der letzten fiinfzig Jahre: Die
landliche Entwicklung und
damit das Fortkommen der
Bauern in der nordindischen
Teeregion muB sich von den
groBen Teeplantagen emanzi-
pieren, um tuberhaupt eine
Uberlebenschance zu haben.
Hareshi fordert den langfristi-
gen Strukturwandel: »Die
Bauernfamilien, die bisher
nur durch den Pfliicklohn ih-
rer Frauen uberlebten, miis-
sen lernen, ihr Einkommen
zukiinftig durch mehr eigene
Produkte abzusichern.« Was
nicht heiBt, daB der Marken-
artikel Tee aufgegeben wer-

den soll. »Ganzim Gegenteil,
doch sollten auch die Klein-
bauern anfangen, dieses er-
folgreiche Produkt fiir sich
selbst zu nutzen«, und be-
griindet dies damit, daB die
groBen Plantagen in der Ver-
gangenheit zu wenig Neuan-

pflanzungen betrieben haben.

Eigene Produkte . ..

GroBe Teile der von den
Englindern angelegten Tee-
Monokulturen sind schon
iiber hundert Jahre alt. Die
Folgen jahrzehntelanger Zu-
rickhaltung bei Investitionen
sind nicht zu tbersehen:
»Schon jetzt sind viele Tee-
gérten nicht mehr wirtschaft-
lich, weil sie tiberaltert sind
und die Ertrdge fallen. Zu-
dem nimmt der Pilz- und Mil-
benbefall enorm zu«, meint
Hareshi. In diesem Problem
liegt gleichzeitig die Chance
fiir die Kleinbauern, wenn sie
selbst auf eigenem Land Tee
anbauen.

Welches Desaster sich ab-
spielt, wenn sich eine Region
ausschlieBlich auf nur einen
Arbeitgeber mit einem einzi-
gen Produkt fixiert, zeigt das
Beispiel von Harsing Busty,
einem Tal, das westlich der
HauptstraBe nach Sikkim
liegt. Dort verkaufte der Eng-
lander Harrison seinen Tee-
garten nebst Verarbeitungs-
anlagen Ende 1947. Streiks
und  politische Unruhen
zwangen ihn nach der indi-

schen Unabhéngig-
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keit von 1947 zur
Einstellung der Pro-
duktion. Bis 1951
versuchte sich zwar
noch eine indische
Teefirma mit der Be-
o | wirtschaftung, doch
~{ohne Erfolg. Als

dann der Teegarten
kurzerhand aufge-
geben wurde, befan-
den sich die Pfliicke-
{rinnen und Teear-

beiter im Dilemma:
< Ohne das entspre-
chende Know-how
Jund ohne landwirt-
schaftliche Kennt-

nisse schlitterten die Talbe-
wohner ins Elend. Diese de-
solate Situation spitzte sich
Ende der sechziger Jahre zu,
als der ruinierte Teebestand
fiir Brennholz gerodet wurde:
die Folge waren verheerende
Erosionsschaden.

»Sie kénnen sich gar nicht
vorstellen, wie schlimm das in
den Dérfern aussah«, graust
es Chaman Singh Rai noch
heute. Der Lehrer ist Mitglied
der katholischen Kirche Dar-
jeelings, die sich seit Beginn
der siebziger Jahre um eine

o6konomische, soziale und
okologische  Mobilisierung
des darniederliegenden Tales
engagiert. So wurde beispiels-
weise ein Schulgebdude er-
richtet, neun Kilometer Pfla-
sterstraen gebaut, Wasser-
leitungen gelegt.

Der 56jabrige K.B. Karki
lebt Zeit seines Lebensim Tal.
Er hat den Niedergang seines
Geburtsortes am eigenen Lei-
be miterlebt. » Wir fithlten uns.
als Flichtlinge auf dem eige-
nen Lande«, umschreibt er
die Ausweglosigkeit der fiinf-



-ziger und sechziger Jahre. Be-
merkenswerte Analyse eines
Mannes, der sich vom abhén-
gigen Tagelchner zum unab-
héngigen Bauern entwickelt
hat. Voller Tatendrang be-
richtet er liber Projekte, die
die Dorfer jetzt gemeinsam
anpacken: »Fiir unser Leben
ist die Aufforstung das wich-
tigste. Wenn wir noch mehr
pflanzen, dann verbessert sich
auch unsere Wassersituation
wieder. «

Die 160 Familien im Tal
teilen sich die Arbeiten am

Die Bauern missen vom reinen Tee-Anbau
wegkommen, sagt Landwirtschaftsberater
Mukhia (unten rechts), der die Bauern

im Umgang mit neuen Kulturen unterweist.

Bau des Straennetzes. »Erst
wenn die Strafe fertig ist, wird
der Einsatz von Maschinen
bei uns sinnvollk, hofft Karki.
Dariiber hinaus streben sie
mit der Anbindung an die
Hauptstrae nach Darjeeling-
Stadt eine gemeinsame Ver-
marktung von Milch und
Fleisch an. Die Leute aus
Harsing Valley kniipfen da-
mit an die in den siebziger
Jahren gescheiterte Koopera-
tive an. Jedoch hat man aus
den Fehlern von gestern ge-
lemnt: Im strikten Gegensatz

zu den Siebzigern entscheidet
jetzt jeder selbst, wieviel er fiir
den Markt erzeugen will.

Auf Tee mag in Harsing
Valley allerdings keiner mehr
so recht setzen: Zu tief sitzen
die negativen Erinnerungen.
»Das kommt fiir uns nicht in
Frage. Das bringt zu wenig
ein«, entgegnet Karki schroff.
Zusatzlich zu Fleisch und
Milch favorisiert er eher Blu-
menkulturen; wie Calendula,
die fiir Arzneiprodukte und
Cremes Verwendung findet.
Bereits heute erntet die Fami-
lie Karkis auf ihrer Fliche
Guaven und Orangen fiir den
Markt.

Auf dem beschwerlichen
Riickweg aus dem Tal zeigt
C.B. Rai auf die tiefen Wun-
den, die sich in die subtropi-
sche Landschaft hineingefres-
sen haben: Erdnackte Hiigel
weisen auf frihere, illegale
Rodungen hin. »Allerdings
ist die staatliche Forstverwal-
tung daran nicht unschuldig.
Im Vergleich zu dem, was sie
aus dem Wald herausholt ist
ihre Aufforstungsarbeit unge-
niigendc, kritisiert er.

Diese Auffassung teilt
Mukhia: »Schauen’ Sie sich
nur die kimmerlichen Baum-
schulen unserer Forstverwal-
tung an, argert sich der nel-
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kenkauende Consulter. Doch
nicht nur Reden, sondern
Handeln ist die Maxime des
agilen Freiberuflers. So un-
terstlitzt er seit zwei Jahren
ein privates Wiederauffor-
stungsprojekt, das vom grof3-
ten Aufkiufer von Darjee-
lingtee, einer Berliner Tee-
handelsfirma, initiiert worden
ist. Kommunale Freiflachen
werden ebenso bepflanzt wie
Teeplantagen von koopera-
tionswilligen Managern und
Areale, die am Rande der
Teegarten bauerlich genutzt
werden. Motor sind die béau-
erlichen Baumschulen, die
unter der Agide von Mukhia
und seiner Mitarbeiter wert-
volles Pflanzenmaterial ziich-
ten.

. . . schaffen eigenes
Einkommen

Wihrend die teure Saat
gratis vom Projekt kommt, er-
zeugen die Bauern durch das
Aufziehen der Pflanzen eige-
nes Einkommen. Denn nach
zwei bis drei Jahren wird der
Bestand entweder verkauft
oder in Lohnarbeit gleich ein-
gepflanzt. Auf Artenreichtum
wird sehr geachtet: Vom Birn-
baum iiber Bambus und Kir-
sche bis hin zu diversen Fich-
ten und edlem Teak reicht die
lange Pflanzliste.

P.C. Tamang, Manager der
am Projekt beteiligten staatli-
chen Teeplantage .Pandam,
betont den nachhaltigen
Aspekt: »Wenn die Leute
merken, daB sie durch die
Pflanzungen eigenen Nutzen,
ob nun als Erosionsschutz, als
Lieferant fiir Friichte, Medi-
zinalien, Insektenvertilgungs-
mittel oder als Nutz- und
Brennholz, haben, wird auch
der Wald wieder eine héhere
Wertschdtzung erfahren.«

Ohne Zweifel, es kommt
Bewegung in die Téler Dar-
jeelings. Eine zwar zaghafte,
doch entschlossene Reaktion
auf okonomische Versdum-
nisse der Teeindustrie, die mit
der allgemeinen Gleichgtiltig-
keit gegeniiber der Umwelt
einherging. ]
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