Holzpellets-Nutzung in Niedersachsen

Das Endprodukt:
Die ,Okostibchen*
verlassen die
Pelletspresse.

In den Startlochern

Noch spielen Holzpresslinge als Brennstoff in Niedersachsen nur eine
geringe Rolle, doch die Pelletsbranche hofft, dass die Nachfrage bald steigt

s gibt mehrere Griinde, wes-

halb das ,,Hotel Zur Post" in

Winsen bei Celle eine Erwah-
nung wert ist. Ein Grund ist, dass
dort sechs verschiedene Biersorten
ausgeschenkt werden. Ein anderer,
dass der Gastronomiebetrieb, | 648
als Haltestation fiir Postkutschen
gebaut, zu den altesten Gaststitten
Niedersachsens zahlt. Eine Beson-
derheit ist das traditionsreiche Haus
aber wohl auch deshalb, weil es sich
seit November vergangenen Jahres
selbst mit ,,sauberer* Warme ver-
sorgt.

., Wir haben die beiden alten Ol-
dfen rausgeschmissen und stattdessen
eine solarthermische Anlage sowie vier
Pelletskessel installiert”, erklart Hotel-
inhaber Frank Fihrmann stolz die
neue Heiztechnik. Die Pelletskessel
sind zu einer Kaskade mit einer
Leistung von 140 Kilowatt zusam-
mengeschaltet. Sie sollen die Solar-
anlage im Winter bei der Warme-
produktion unterstiitzen. Der Ho-
tel-Chef ist sich sicher:,,Die neue

Heizung ist nicht nur 6kologisch sinn-
voll, sondern auch wirtschaftlich.
Dank der Solar-Holzpellets-Kombi-
nation lieBen sich beim Brennstoff-
verbrauch Einsparungen von jahrlich
bis zu 2.500 Euro erzielen.

Und so hat sich der Gast- und
Energiewirt aus Winsen denn auch
nicht lumpen lassen und sich von
der Firma Holzkraft-Rodehorst GbR
mit Sitz im benachbarten Hambiih-
ren, einem von zwei in Niedersach-
sen ansassigen Pelletierern, ein vollig
neues Pellets-Beschickungssystem
installieren lassen:,,Bei uns werden
die Presslinge nicht — wie (blich — mit
Hilfe eines Saugforderers, sondern per
Rohrpost von der Befillstelle in die
Kessel transportiert.“ Mit einer Schne-
cke werde der Brennstoff vom Silo
in eine Biichse gefiillt und anschlie-
Bend mit Uberdruck durch ein Rohr
zum Empfanger geschossen.,,Das
neue Transportsystem gewdhrleistet,
dass die Pellets nicht beschddigt wer-
den“, gibt sich Fihrmann anspruchs-
voll.

Mit dieser neuen, topmodernen
Oko-Therme kann sich der Mann
von der Aller derzeit noch als ein
Exot unter Niedersachsens Hei-
zungsbetreibern fiihlen. Fakt ist, dass
Holzpresslinge im Land zwischen
Ems und Harz — anders als etwa i
Siiden Deutschlands, wo sich Pel-
letskessel bereits etabliert haben =
als Brennstoff bisher kaum eine Rok
le spielen. Nicht mehr als 3.000 Ton
nen der Okostibchen wurden nach
Schitzungen der Holzkraft-Rode-
horst GbR im Jahr 2002 in Nieder-
sachsen abgesetzt. Zum Vergleich: In
Bayern und Baden-Wiirttemberg
waren es nach Angaben des Pellets®
verbandes Deutschland (PvD) im
gleichen Zeitraum insgesamt gut
100.000 Tonnen.

,,Noch haben Pellets in Niedersadt
sen den Durchbruch nicht gescham- il
Die Nachfrage steigt nur langsam- Dy
rum gibt’s hier gerade einmal einé ‘
Hand voll eigener Produktionsstﬁft'e" ‘
und Pelletshandler”, beschreibt Mi= =
chael Kralemann, Holzexperte bel
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Niedersichsischen Energie-
sentur mit Sitz in Hannover, die
cieyation. Niedersachsen, nennt er
4ie Griinde fiir die vergleichsweise
eringen Pellets-Absatzzahlen, sei
“ erdurchschnittlich gut mit Erdgas
ersorgt und auBerdem kein tradi-
ionelles Holz-, sondern ein Agrar-
and. ,Auf die Idee, mit Holz zu hei-
sen, miissen die Menschen hier erst
sinmal kommen.*

missen, die dlter sind als 20 Jahre. Je
nach Erhebung naht damit das Ende
fir 2,5 bis vier Millionen Thermen in
deutschen Heizkellern. ,,Auch in Nie-
dersachsen miissen viele alte Heizun-
gen ersetzt werden. Hier gibt es eine
ganze Reihe von Ein- bis Dreifamilien-
hdusern aus den Sechzigerjahren®,
nennt Kralemann die Potenziale und
gibt sich optimistisch: ,,Ich kénnte mir
vorstellen, dass nicht wenige Hausbesit-

Experten fordern eine Marketingstrategie sowie
Aufklarungskampagnen und mehr Fordermittel

Um den Biobrennstoff in
peutschlands Norden populdrer zu
machen, empfiehlt der Mann von
der Leine der noch jungen nieder-
hsischen Pelletsbranche, eine
Marketingstrategie zu starten. Die
Bioenergie Niedersachsen (BEN),
die Fachinformationsstelle der Ener-
gie-Agentur, so sein Vorschlag, konne
diese Offensive flankieren, indem sie
potenziellen Okostromern beratend
ur Seite stehe, bei der Auswahl der

a’geeigneten Technik oder durch Er-
fnrbeitung von Finanzierungs-, Betrei-
ber- oder Contracting-Modellen
helfe.

Der Zeitpunkt fiir eine solche
Offensive, findet der Holzexperte,
ei optimal. Denn seit Februar 2002
gl die Energieeinsparverordnung.
Das Regelwerk sieht vor, dass bis
2004 alle Kessel ersetzt werden

zer vor allem wegen der unsicheren Ol-
preise auf Pelletskessel umsteigen wer-
den.”

Ganz so zuversichtlich ist Joa-
chim Fischer, Projektleiter des Bio-
masse Info-Zentrums der Universi-
tit Stuttgart (BIZ) und Vorsitzender
des Deutschen Energie-Pellet-Ver-
bandes (DEPV), nicht. Der Experte
befiirchtet, dass die Pelletsnachfrage
an Weser, Elbe und Ems ,,auf niedri-
gem Niveau“ stagniere, wenn die
neue Landesregierung von Christian
Wulff (CDU) ,,s0 passiv bleibe wie
die alte von Sigmar Gabriel. ,,Um
Holzpresslinge nach vorne zu bringen®,
so Fischer ,,bedarf es der finanziellen
Unterstiitzung des Landes. Doch in
Niedersachsen werden bislang weder
Aufkldrungskampagnen initiiert noch
Pelletsprojekte gefordert.” Selbst die
von der alten SPD-Landesregierung

im vergangenen Jahr gestartete und
mit 3,5 Millionen Euro finanzierte
Bioenergie-Offensive, kritisiert der
BlZ-Mann, sehe keine konkreten
MaBnahmen zur Forderung von
Holzpellets vor.
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Als Vorbild fiir Niedersachsen,
findet Fischer, konne Nordrhein-
Westfalen mit seiner ,,Aktion Holz-
pellets* gelten (NEUE ENERGIE
3/2003). ,,Umweltministerin Bdrbel
Hohn stellt 90.000 Euro bereit, um Ver-
bdnde, Hersteller, Fachbetriebe und
Energieversorger iiber den Okobrenn-
stoff zu informieren. So eine Aufkld-
rungskampagne wiirde auch der nie-
dersdchsischen Pelletsbranche auf die
Spriinge helfen”, betont BIZ-Mann
Fischer.

Dass es allerdings auch ohne
Riickenwind aus Hannover geht, be-
weist die Solvis GmbH & Co KG.
,,Pellets und Pelletskessel werden sich
auch in Norddeutschland durchset-
zen“, ist Helmut Jager, einer der bei-
den Geschiftsfiihrer des Braun-
schweiger Solartechnik-Spezialisten,
Uberzeugt.Vor zwei Jahren hat sich
das Unternehmen entschieden, ne-
ben solarthermischen Anlagen auch
Pelletskessel zu verkaufen — und ist
heute froh, diese Entscheidung ge-
troffen zu haben:,,In 2002 haben wir
rund 40 Anlagen unseres SolvisLino
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iiberwiegend in Norddeutschland ver-
kauft; dieses Jahr gehen wir von gut
200 aus“, benennt der Solvis-Chef
die hausinterne Messlatte.

Und damit diese Prognose auch
wirklich wahr wird, wollen die Hei-

zungsbauer von der
Oker ihren Pel-
' letskessel in den
nachsten Monaten
noch besser ver-
markten. ,,Wir arbeiten
derzeit mit 250 Handwerks-
betrieben zusammen. Jedem unserer

Kraftpaket aus Partner wollen wir ein Paket mit detail-
z;aun;cl_r:elg: lierten Infos zu Pellets und unserem

er drethundert s qs . s
Mal will die Solvis SolvisLino an die Hand geben. So kon-

nen sich auch die Betriebe, die sich bis-
her noch nicht mit der Pelletstechnik
beschdftigt haben, iiber die Vorteile der
Holznutzung informieren und ihr Wis-
sen schlieBlich an die Endkunden wei-
tergeben®, erlautert Vertriebsleiter
Heinz Schmitz die Strategie.

Auf das installierende Handwerk
koénnen die Braunschweiger offen-
sichtlich zihlen. ,,Wir stehen der Pel-
letstechnik grundsadtzlich positiv gegen-
liber. Das okologische Bewusstsein in
der Bevélkerung wdchst. Wir werden
uns diesem Trend nicht verschlieBen®,
versichert Peter Fritsche, techni-
scher Berater beim niedersichsi-
schen Fachverband Sanitér-, Hei-
zungs-, Klima- und Klempnertechnik
(SHK) mit Sitz in Hannover. Schon
heute, schatzt der Mann von der
Leine, beschiftigten sich rund 300
der 3.000 Fachverbands-Mitglieds-
betriebe intensiv mit der Pellets-
technik. ,,Mein Eindruck ist, dass sich
vor allem junge Betriebe fiir Pelletskes-
sel interessieren. Sie wollen die Gunst
der Stunde nutzen, um weg zu kom-
men vom Schrauberimage und um sich

GmbH & Co. KG
ihren Pelletskessel
SolvisLino in die-
sem Jahr verkaufen.
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einen Namen zu machen als Spezialist
fir moderne Umwelttechnik*, erklart
Fritsche.

Dass immer mehr Handwerks-
betriebe die Pelletstechnik in ihr
Produktportfolio aufnehmen wollen,
nehmen die beiden Pelletserzeuger
im Lande, die Holzkraft-Rodehorst
und die Blankenburg-Ohls GmbH
mit Sitz in Mainzholzen bei Holz-
minden im Weserbergland, mit Freu-
de zur Kenntnis.,,So kommen auch
wir besser ins Geschdft", ist Uwe
Blankenburg, Geschiftsfiihrer des
Mainzholzer Unternehmens, iiber-
zeugt. Und so plant der Vier-Mann-
Betrieb, der iiberwiegend Kunden
im Umkreis von 100 Kilometern
beliefert, die Pelletsproduktion in
diesem Jahr auf 3.000 Tonnen zu
steigern. Das sind 1.000 Tonnen
mehr als im Vorjahr.

Auch Volker Rodehorst will an-
gesichts ,,positiver Marktsignale® in
diesem Jahr bedeutend mehr Holz-
presslinge produzieren als 2002.
,,Vergangenes Jahr sind wir mit 1.000
Tonnen in die Produktion eingestiegen;

2003 wollen wir 3.500 Tonnen her.
len, betont der Mann aus Hampbjjh
ren. Bisher habe sein Unternehm
die Pellets Uberwiegend in Dine.
mark verkauft; Ziel sei es jedoch, s
Rodehorst selbstbewusst, sich ejpa
Kundenstamm vor der eigenen
Haustiir aufzubauen und den bishe.
rigen Platzhirschen, der Weste
der Holzpellets GmbH von Markys
Mann und der Drechslerei Spiege|.
hauer OHG aus Sachsen, gehérig
Konkurrenz zu machen.

Qualitat und Preis seiner Pellet:
stimme, sagt Rodehorst selbstbe-
wusst. Und wer obendrein noch
topmodernes Beschickungssystem
wiinsche, der kénne sich — wie H
telinhaber Frank Fahrmann - die
Holzkraft-Rohrpost installieren fas-
sen. Der Firmen-Chef Rodehorst
sich sicher:,, Auch wenn wir ein klej-
nes Unternehmen sind:Verstecken
brauchen wir uns mit unseren Produk
ten hinter den GroBen aus dem Sii
nicht.*

Text: Sascha Rentzi
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Weitere Infos: www.carmen-ev.de

Die Preise fiir Holzpellets sind im Februar wieder leicht gesunken. Nae
der jiingsten Erhebung von C.A.R.M.E.N. e.V, der bayerischen Koordi
rungsstelle fiir die Nutzung von Biomasse mit Sitz in Straubing, kostett
eine Tonne Pellets im Februar im Durchschnitt 187 Euro. Die giinstigst
Holzpresslinge waren in diesem Monat fiir 165 Euro, die teuersten fur
203 Euro pro Tonne zu haben. Zum Vergleich: Im Januar kosteten die
,Okostiabchen" durchschnittlich 188 Euro. Gestiitzt auf die

Erfahrungen des Vorjahres gehen die Holzexperten bei

C.A.RM.E.N. davon aus, dass der Pelletspreis in den

kommenden zwei Monaten weiter leicht sinken wird.

An der aktuellen Erhebung der Straubinger haben ;

sich — wie im Vormonat — 26 deutsche und 6sterrei-
chische Pelletshersteller und -lieferanten beteiligt.

C.A.R.M.E.
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